1. 区分客户
A偶尔联系，B一般联系，C最常联系
2. 每周电话25,25*6有效沟通信息（包括微信）
3. 业绩
4. 业务板块
  自研，非标定制，商城标品
[bookmark: _GoBack]5.了解沟通关系图
有效沟通
需要获取的信息（目的）
业绩
相互了解程度
研究方向
他用什么
我卖什么
人员关联性
师生关系
（拉关系，获取隐性信任）
标准和采购能力
Newport
Thorlabs—>质量
麓邦
晶萃——>价格
大恒，卓力

6销售流程
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